ATT GÖRA AFFÄRER I STORBRITANNIEN

Enklaste sättet att ta sig in på marknaden – starta dotterbolag

– Enklaste sättet att exportera till Storbritannien är genom att starta dotterbolag här – ett Limited (Ltd) företag. Det kan anses som ett stort och komplicerat steg men i Storbritannien används ett relativt enkelt och uppmuntrande system för att starta företag och det behövs bara ett aktiekapital på £1. 

– Genom att starta ett företag här visar ni den engelska marknaden att ni är seriösa med er etablering, samtidigt som ni binder risken till det engelska Ltd företaget i fall något skulle gå fel.

Sänk etableringskostnaden med virtuella kontor och tjänster

· Oavsett om ni väljer att använda er av personal från Sverige eller att anställa säljare som arbetare hemifrån utspridda över Storbritannien, kan etableringskostnaden sjunka väsentligt om ni använder er av tjänster som virtuella kontor, bokföring och administrationstjänster från företag med lokalkännedom.

Flera sätt att korta startsträckan

– Att snabbt komma igång är ekonomiskt viktigt, men man måste ändå räkna med en startsträcka på ungefär 3–6 månader innan allt är på plats. 

– Nödvändigheter som att öppna ett bankkonto och att momsregistrera företag kan ta lång tid och vara ganska komplicerade. När det gäller bankkonto är det många gånger lättare att starta denna process med sin bank i Sverige. Flertalet av de svenska bankerna har kontor i Storbritannien men en rekommendation måste oftast komma från den lokala banken. 

– Att ta hjälp av företag som hjälper dig med etableringen i England kan vara lönsamt och bidra till bra affärer. Så får du snabbt de viktigaste kunskaperna och det nödvändiga nätverket.

Fjärde viktigaste exportmarknaden

Det är många svenska företag som redan har sett den stora potentialen i Storbritannien, en marknad med 60 miljoner människor.

I den del som räknas till ”The Heart of England”, The West Midlands, bor det ca 5,4 miljoner invånare på en yta ungefär hälften så stor som Småland. Från det här området kan 75 procent av Storbritanniens invånare nås med bil inom 5 timmar. 

År 2004 uppgick den svenska exporten till Storbritannien till 69 miljarder SEK, vilket motsvarar knappt 8 procent av den totala svenska exporten. Storbritannien kom på fjärdeplats på listan över Sveriges viktigaste exportmarknader, bara överträffat av USA, Tyskland och Norge. Importen från Storbritannien uppgick till 54 miljarder SEK under 2004, ca 8 procent av den svenska importen. 

Lär dig den engelska affärskulturen!

Det finns en del kulturella skillnader som kan vara bra att tänka på innan du tar steget in på den engelska marknaden. Här kommer tipsen som kan hjälpa dig gå vidare i dina affärer med Stora Britanien 

· Direkta frågor besvaras sällan med direkta svar. Engelsmän pratar gärna ”runt” frågan eller ämnet. Var därför uppmärksam på vad som sägs, tonen på rösten och ansiktsuttryck. 

· Humor har stor betydelse i Storbritannien. Underskatta aldrig humorns betydelse i alla slags situationer, även affärsmöten. 

· Kontrakt är väldigt viktigt i Storbritannien och det gäller att täcka in alla möjliga händelser. Detta innebär att kontrakten många gånger är väldigt långa, men de är också oerhört viktiga! 

· Engelsmän är tyvärr dåliga på att betala och vill ofta ha 30–60 dagar på sig att betala. Är detta överenskommet kan du räkna med betalning efter cirka 90 dagar – om du jagar dem vill säga… 

· Normalt används förnamn nästan direkt men du bör vänta med det tills personen ifråga har sagt att det är okej. Under tiden – använd ”Mr. Sm

